
i-Siシステム ‟販売管理EX2”

概要説明

・得意先マスタ
得意先の登録や編集機能など。

・材料(部品)マスタ
材料(部品)の登録や編集機能など。

・商品マスタ
製品の図番、単価などの登録や編集機
能など。

・仕入管理
仕入状況、注文仕入数、金額、納期
などの管理。

・担当者マスタ
担当者の登録など。

・在庫管理
入数、現在庫、仕入単価などの管理。

・売上管理
納品数、金額、売上詳細の管理。

・仕入管理
仕入日、仕入金額の管理。

・請求管理
残高、入金額などの管理。

    売掛買掛管理。

タイトルバー



得意先マスタ

新規入力画面

・得意先の基本情報（得意先コード、得意先名、住所、電話番号、FAX、
締日など）の登録/編集機能

・一覧リストでのデータの整理（並び替えなど...）

・一覧リストの印刷



仕入先マスタ

新規入力画面

・仕入先の基本情報（仕入先コード、仕入先名、住所、電話
番号、FAX、締日など）の登録/編集機能

・一覧リストでのデータ整理

・一覧リストの印刷



担当者マスタ

新規入力画面

・担当者の基本情報（担当者名、コード、
担当順番、部課コード）の登録/編集機能

・一覧リストでのデータ整理

・一覧リストの印刷



地区マスタ

新規入力画面

・地区の基本情報（コード、品群名）
の登録/編集機能

・一覧リストでのデータ整理

・一覧リストの印刷



メーカーマスタ

新規入力画面

・メーカーの基本情報（コード、品群名）
の登録/編集機能

・一覧リストでのデータ整理

・一覧リストの印刷



商品マスタ

新規入力画面

・商品の基本情報（コード、商品名、
商品シリーズ、商品グループなど）
の登録/編集機能

・一覧リストでのデータ整理

・一覧リストの印刷



品群マスタ

新規入力画面

・品群の基本情報（コード、品群名、
主力区分）の登録/編集機能

・一覧リストでのデータ整理

・一覧リストの印刷



グループ担当マスタ

新規入力画面

・グループ担当の基本情報（コード、
商品名、商品シリーズ、
商品グループなど）の登録/編集機能

・一覧リストでのデータ整理

・一覧リストの印刷



部課マスタ

新規入力画面

・部課の基本情報（コード、部課名）
の登録/編集機能

・一覧リストでのデータ整理

・一覧リストの印刷



倉庫マスタ

新規入力画面

・倉庫の基本情報（コード、倉庫名）
の登録/編集機能

・一覧リストでのデータ整理

・一覧リストの印刷



グループ設定マスタ

新規入力画面

・グループ設定の基本情報（区分、
コード、グループ名、メーカーコード）
の登録/編集機能

・一覧リストでのデータ整理

・一覧リストの印刷



グループ企画原価マスタ

新規入力画面

・グループ企画原価の基本情報(グループ、
メーカー、グループ企画）
の登録/編集機能

・一覧リストでのデータ整理

・一覧リストの印刷



セットマスタ

新規入力画面

・セットの基本情報（区分、
コード、グループ名、メーカーコード）
の登録/編集機能

・一覧リストでのデータ整理

・一覧リストの印刷



売上管理

新規入力画面

・売上基本情報（地区、得意先、担当、商品名、
売上額など）の管理

・一覧画面でのデータ整理



売上入力画面



入金管理

・入金基本情報（入金日、得意先、区分、金額など）
の管理

・一覧画面でのデータ整理

デモ



・請求基本情報（請求先、得意先、担当者、金額など）
の管理

・一覧画面でのデータ整理

請求管理



仕入管理

デモ

・仕入基本情報（発注日、仕入先、区分、金額など）
の管理

・一覧画面でのデータ整理

デモ



仕入入力画面

デモ



在庫管理

・在庫基本情報（入数、現在庫、仕入単価など）の管理

・一覧画面でのデータ整理

デモ
デモ
デモ
デモ



各種帳票



i-Siシステム”販売管理EX” 導入のメリット

・データの一元化によりミスの減少、効率アップ
i-Siシステム ‟販売管理EX”を導入することで、業務に関わる全ての人が一つのシステムから情報を確認
できるようになるため、重複発注や納品漏れ、代金回収漏れなどのミス防止にもつながります。
・業務フローが標準化され、部署間の連携もスムーズになる
部署ごと情報の管理方法にバラつきがあると、いざ必要な情報を他部署と共有する時に混乱を招いてし
まうかもしれません。
i-Siシステム ‟販売管理EX”を導入することで情報入力のフォーマットが統一されるため、情報の伝達も
スムーズに進みます。
・仕入品の発注管理がしやすくなる
仕入部品の入荷状況(未入荷、入荷済)が一目で分かるようになります。
また、発注管理とも連携しているため、在庫品がなくなる前に確実に発注することができます。
過剰在庫も未然に防げるので、無駄なコストの削減にも繋がります。

販売管理の流れ
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オリジナル追加機能一例

在庫管理

・在庫問い合わせ
・多段階在庫問い合わせ

・販売計画表
・販売計画明細表
・販売指示表
・納期管理詳細機能
・個別案件管理

・標準単価明細表
・直近単価明細表
・品目別単価明細表

・発注管理明細表
・発注検討表

販売管理

単価管理 発注管理

オリジナル機能をカスタマイズで加えることも可能です。※要相談

・価格  2,500,000円
(ソフト代、インストール費用、環境設定費用、込み)

+ライセンス料 1,500円/月 (1台につき)
 +維持管理費  36,000円/月 (1台につき)

※価格はすべて税抜きです
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